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Резюме
В статье исследованы характерные черты технических мер регулирования международной торговли. 
Проанализированы масштабы распространения технических мер, их влияние на формирование торговых 
отношений между странами с различным уровнем экономического развития. Исследовано влияние 
применяемых технических мер регулирования международной торговли на рыночное равновесие и бла-
госостояние, а также связанные с этим экономические эффекты роста производственных расходов и рос-
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Summary
The article investigates the characteristics of technical measures of international trade regulation. The 
prevalence of technical measures, their impact on the trade relations between countries with different levels 
of economic development is analyzed. The effects of technical measures application on market equilibrium 
and welfare and related demand-enhancing and trade-cost effects are investigated.
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ЕМПІРИЧНІ ОСНОВИ РОЛІ МАЛОГО ІННОВАЦІЙНОГО БІЗНЕСУ 
В КОНТЕКСТІ ЕКОНОМІКИ ВИСОКОРОЗВИНУТИХ КРАЇН

У статті розглядається роль інноваційної діяльності малого бізнесу в економіці високо розвинутих країн. 
Досліджуються причини виникнення та розвитку інноваційного підприємництва в сфері малого бізнесу. 
Особлива увага приділяється державній підтримці малого інноваційного бізнесу.
Ключові слова: малий інноваційний бізнес, розвинуті країни, національна інноваційна система, іннова-
ційний процес.

Постановка проблеми у загальному вигляді та 
її зв’язок з важливими науковими або практич-
ними завданнями. Важливу роль в інноваційному 
процесі та НТП розвинутих країн відіграє малий 
інноваційний бізнес, який виступає невід’ємним 
елементом інноваційного середовища. Особливості 
цього виду підприємництва найбільш адекватне 
потребам інноваційного сектору. В зв’язку з цим 
всебічний розвиток малого інноваційного бізне-
су, підвищення його значущості у інноваційному 
процесі є основним фактором інтенсифікації. Це 
обумовлює актуальність даної статті, оскільки 
детальне дослідження ролі малого інноваційного 

бізнесу у інноваційних процесах розвинутих країн 
дозволяє сформувати ті теоретичні та емпіричні 
основи, які мають бути закладені у стратегії інно-
ваційно-економічного розвитку України.

Аналіз останніх досліджень і публікацій, в 
яких започатковано розв’язання даної проблеми. 
Аналізу ролі малого інноваційного бізнесу присвя-
чено багато наукових праць вітчизняних та зару-
біжних вчених. Так, Р. Мумінов, І. Абдіраімов та 
С. Маленова, аналізуючи досвід розвинутих країн 
та країн з перехідною економікою, відзначають, 
що розвиток інноваційного підприємництва у 
сфері малого бізнесу стає універсальним пріори-
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тетом державної політики. Малий інноваційний 
бізнес прискорює інноваційний процес, нарощує 
його фінансування, що в свою чергу розширює 
його функції у національній інноваційній системі.  
А. Поручник та Л. Антонюк відзначають, що малі 
фірми на відміну від великих корпорацій більшою 
мірою здатні забезпечити розробку та впрова-
дження інновацій. Л. Федулова та Н. Пашута від-
значають, що розвиток національної інноваційної 
системи України та підвищення її ефективності 
потребує зародження інноваційного підприємни-
цтва, особливо у формі малого інноваційного біз-
несу.

Виділення невирішених раніше частин загаль-
ної проблеми, яким присвячується означена стат-
тя. Роль та значення малого інноваційного бізнесу 
у інноваційному процесі розвинутих країн розгля-
нуто достатньо широко, виявлені основні причини 
його участі, в загальних рисах обґрунтовано його 
місце у національній інноваційній системі. Проте, 
не дивлячись на суттєвий внесок дослідників у ро-
зуміння сутності інноваційного підприємництва, 
пояснення ролі та місця малого інноваційного біз-
несу у інноваційному процесі, деякі теоретичні ас-
пекти залишаються нерозкритими. Це обумовлює 
необхідність розширення теоретичних положень, 
що можливо шляхом поглиблення емпіричного 
аналізу інноваційного підприємництва в розвину-
тих країнах.

Постановка завдання. Розглянути концепту-
альні основи та основні напрямки участі малого 
інноваційного бізнесу у інноваційному процесі 
розвинутих країн. 

Виклад основного матеріалу дослідження з 
повним обґрунтуванням отриманих наукових 
результатів. Інноваційний бізнес – це сфера під-
приємницької діяльності, пов’язана з реалізацією 
інноваційних проектів, націлена на отримання 
прибутку від особистого доходу. Малий інновацій-
ний бізнес передбачає, що фірма має відповідні 
розміри, головним чином за чисельністю співро-
бітників (масштаби малого бізнесу визначені на-
ціональним законодавством).

В економіці розвинутих країн малий бізнес ві-
діграє важливу роль в інноваційній діяльності, 
виступає невід’ємним елементом інноваційного се-
редовища. Хоча рівень розвитку та ефективність 
малого інноваційного бізнесу неоднакові в цих 
країнах (через національні особливості підприєм-
ництва), збільшення та розширення його ролі в ін-
новаційному процесі є універсальною тенденцією. 
Найбільшого розвитку малий бізнес набув у США. 
В  Європі та Японії його поява та ріст пов’язані 
з децентралізацією управлінської структури вели-
ких корпорацій.

Малий інноваційний бізнес розвинутий перш 
за все у сфері науково-технічних розробок, впро-
вадження у виробництво відкриттів та винаходів, 
різноманітних інновацій, які мають ризикований, 
проте перспективний характер. Термін «іннова-
ція» в світовій економічній літературі інтерпре-
тується як кінцевий результат інноваційної ді-
яльності, який отримав втілення у вигляді нового 
чи вдосконаленого продукту, впровадженого на 
ринок, нового чи вдосконаленого технологічного 
процесу, який використовується в практичній ді-
яльності.

До основних етапів інноваційного процесу від-
носять:

-	аналітичні  дослідження проблем (пошук рі-
шень та формування ідей у вигляді концепцій, ви-
бір пріоритетних науково-дослідних робіт (НДР));

-	ро зробку НДР та передпроектних пропози-
цій;

-	ро зробку проектів розвитку (підготовку до 
освоєння науково-технічних розробок у виробни-
цтві);

-	реалі зацію проектів розвитку (організація 
виробництва та система розподілення продукції).

Виникнення та розвиток інноваційного підпри-
ємництва у сфері малого бізнесу викликано рядом 
факторів:

-	о бмеженість великих корпорацій у сфері 
розробки та освоєння інновацій (бюрократія, осо-
бливості організаційної структури, значний ріст 
витрат та ін.);

-	виникнення  найновіших наукомістких секто-
рів економіки, де може оперувати малий бізнес та 
існує можливість отримання великих прибутків;

-	 здатність малого бізнесу до здійснення інно-
ваційної діяльності на необхідному рівні на основ 
використання передових досягнень НТП та схиль-
ність до використання таких досягнень;

-	підви щення вимог до гнучкості, ліквідності, 
мобільності бізнесу;

-	комплексна  державна підтримка з метою 
прискорення інноваційного процесу, збільшення 
зайнятості;

-	сегментація  споживчого попиту на високо-
технологічну продукцію (індивідуалізація потреб 
споживачів.

Світовий досвід свідчить про те, що панівне 
становище великого бізнесу у інноваційних проце-
сах не призводить до зникнення середніх та малих 
підприємств, а також не тягне за собою зниження 
їх значущості. Так американські компанії з кіль-
кістю зайнятих менше 1000 людей розробляють у 
17 разів більше великих технічних нововведень, 
ніж фірми з кількістю зайнятих більше 10 тис. 
чоловік.

Особливе місце у розвинутих країнах займає 
сфера НДДКР, яка представлена чотирма осно-
вними інституціональними секторами: держав-
ними, приватними, «некомерційними» (дослід-
ницькі установи та організації, які практично не 
мають прибутку і тому звільняються від сплати 
податків) та вузами.

Контакт державних та приватних інститутів 
у сфері НДДКР є важливою рисою інноваційного 
механізму. Виражаючи інтереси великих вироб-
ників, приватні організації здійснюють зворотній 
зв'язок, надаючи державним органам інформацію 
про ефективність для бізнесу заходів, що прово-
дяться – про економічну політику держави. У роз-
винутих країнах світу тривалість інноваційного 
процесу складає 5-6 років, в той час як у країнах, 
що розвиваються, – 15-25 років.

Ефективність витрат на НДДКР у малих ін-
новаційних фірмах в США в 4 рази вище, ніж у 
великих корпораціях. Крім того, малий іннова-
ційний бізнес створює інновацій на 1 зайнятого 
у 2,5 рази більше та впроваджує їх на рік швид-
ше, ніж великий бізнес, витрачаючи при цьому 
коштів на 75% менше.

В Німеччині малі інноваційні фірми витра-
чають на НДДКР приблизно 6,1% свого обороту  
[1, с. 85].

В Японії в середині 90-х рр . ХХ ст. частка 
малих та середніх фірм, які виконують НДДКР, 
складала 22% (проти 10% у 80-х рр.), в найближ-
чі роки цей показник, за оцінками експертів, 
може досягти 38% [2, с. 78].

В цілому сфери малого та великого бізнесу в ін-
новаційному секторі економіки розвинутих країн 
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є глибоко інтегрованими, доповнюючи один одного 
у здійсненні інноваційної діяльності. За рахунок 
взаємодії з малим інноваційним бізнесом корпо-
раціями забезпечується не тільки розробка та ре-
алізація інновацій у короткий термін та з менши-
ми витратами, але й здійснюється проникнення 
на нові ринки. Малі фірми беруть на себе значну 
частку ризиків при відносно невеликих можливих 
втратах. Вони можуть не тільки виконувати при-
кладні НДДКР, доведення та впровадження інно-
вацій, налагодження масового виробництва, але 
й часто проводять фундаментальні дослідження. 
Великі ж корпорації реалізують довготермінові 
інноваційні проекти, здійснюють масове виробни-
цтво інноваційного продукту чи використовують 
нові технології.

Відносно взаємодоповненості структур малого 
та великого бізнесу варто зазначити, що зважа-
ючи на значний рівень ризику та невизначеності 
малий інноваційний бізнес не здатен ефективно 
функціонувати без координації зі сторони вели-
ких компаній та держав, що враховується на 
практиці державного регулювання розвинутих 
країн [3].

Малий інноваційний бізнес у інноваційному 
процесі виконує консолідуючу функцію, взаємоді-
ючи не тільки з великими корпораціями, але й з 
науковим сектором (університетами, академічни-
ми інститутами, державними лабораторіями і т. 
ін.). саме створення малих фірм дозволяє реалі-
зувати певний об’єм нових знань, що виникають 
у науково-дослідних установах. Це відбувається 
за рахунок того, що малі фірми створюються до-
слідниками, які в рамках різноманітних організа-
цій розробили певний інноваційний проект. Так, 
випускниками Массачусетського технологічного 
університету за останні 20 років засновано більше 
2 тисяч компаній, сукупний об’єм виробництва 
яких можна порівняти з ВВП країни середнього 
розміру.

Відносини співпраці за участю малого іннова-
ційного бізнесу виникають у сфері:

-	надання  грантів малому інноваційному біз-
несу (зі сторони університетів, корпорацій);

-	передача  технологій малим фірмам (науково-
дослідним установам, корпораціям);

-	спільного  проведення НДДКР та реалізації 
проектів (з університетами, корпораціями та ма-
лими фірмами між собою).

Особливого розвитку малий інноваційний біз-
нес набув в рамках інноваційної інфраструктури 
(технопарків, технополісів, інноваційних центрів, 
венчурних фондів), що створювалася спеціально 
державою для інтенсифікації інноваційного про-
цесу. У Франції заплановано створення 31 інку-
батора, причому 10 з них уже діють. В них малі 
фірми безкоштовно отримують у користування 
приміщення, устаткування на 2-3 роки, протягом 
яких проект має бути відпрацьований.

У Бельгії інноваційний процес активізується 
«кластерною політикою» (єдність інститутів та 
підприємств). При цьому у процесі трансферта 
технологій залучаються і вчені, і студенти.

Зростання значення малого інноваційного біз-
несу пов’язано з низкою закономірностей:

-	малі  бізнес-структури більш сконцентровані 
на НДДКР, оскільки зайняті переважно у сфері 
розробки інновацій, а не їх промислового вико-
ристання;

-	вони  виконують певні функції інноваційного 
процесу з меншими затратами та в коротші стро-
ки;

-	ма ють передові інформаційні та комп’ютерні 
технології, більш ефективно організовані, що до-
зволяє вести розробки на високому рівні;

-	гнучкість  та менший масштаб проектів до-
зволяє скоротити витрати та знизити ризики, 
достатня забезпеченість НДДКР фінансовими ре-
сурсами зважаючи на значну рентабельність про-
ектів, що реалізуються;

-	 завдяки своїм розмірам та мобільності такі 
структури легко включаються у системи коопера-
цій між собою та з великими компаніями, здатні 
до реалізації найбільш ризикових проектів; ак-
тивно співпрацюють з дослідними та інноваційни-
ми центрами, університетами;

-	гнучкість  малих фірм зумовлена можливос-
тями швидкої технологічної та науково-дослідної 
переорієнтації, кращої сприйнятливістю до змін 
соціально-економічної ситуації, полегшеними 
внутрішніми комунікаціями;

-	малий  інноваційний бізнес легко виникає у 
нових галузях, ринок продукції яких вільний, що 
обумовлює виникнення нових сегментів економіки.

Розвиток малого інноваційного бізнесу має 
значні соціальні ефекти. Так, венчурне фінансу-
вання включає механізми розподілення власності 
на знову створені фірми. Це активізує підприєм-
ницьку активність та веде до збільшення прибут-
ків населення (особливо зайнятих у сфері науки та 
інновацій,що зумовлює приплив висококваліфіко-
ваних кадрів у інноваційний сектор).

Зарубіжний досвід організації інноваційних 
процесів показує, що державна науково-технічна 
політика розвинутих країн переслідує дві основні 
цілі: збереження та перетворення регіональної на-
уки в інтересах конкретних регіонів та пріоритет-
не фінансування прикладних досліджень. Голо-
вним у державній політиці цих країн є реалізація 
заходів, направлених на створення та підтримку в 
країні «інноваційного клімату». На регіональному 
рівні особливість створення інфраструктури, що 
підтримує інноваційний розвиток в першу чергу 
в орієнтації її на профільні галузі регіону, пріори-
тети його розвитку, доповнення фірм один одним 
[4, с. 8-9].

Виділяють прямі та непрямі методи державно-
го регулювання інноваційної діяльності. До пря-
мих методів економічного регулювання, як прави-
ло, відносяться:

-	державне  інвестування у вигляді фінансу-
вання (цільового, предметно-орієнтованого, про-
блемно-направленого), кредитування, лізингу, 
фондових операцій;

-	планування  та програмування;
-	державне  підприємництво.
Особливе місце в системі прямого економічного 

впливу держави на інноваційні процеси займають 
заходи, які активізують кооперацію промислових 
корпорацій університетів з промисловістю.

Непрямі методи регулювання інноваційної ді-
яльності в основному направлені, з одного боку, 
на активізацію інноваційних процесів, а з іншо-
го – на створення сприятливих економічних умов 
та соціально-політичного клімату для науково-
технічного розвитку. Вони засновані на тому, що 
держава напряму не обмежує самостійності під-
приємств у прийнятті господарських рішень. Се-
ред непрямих методів управління традиційно ви-
діляють:

-	податкове  та амортизаційне регулювання;
-	цінове  регулювання;
-	лі бералізація податкового та амортизаційно-

го законодавства.
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Так, для США характерний стрімкий розви-
ток державного замовлення малим фірмам на ви-
конання певних інноваційних проектів чи надан-
ня науково-технічних послуг. Крім того, в США 
Адміністрація зі справ малого бізнесу гарантує до 
90% позики, яка надається комерційними банка-
ми малим підприємствам.

У Німеччині законодавчо закріплені умови 
здійснення дотацій на наукові дослідження та під-
готовку науково-дослідного персоналу. Прийнята 
Програма активізації коопераційних інновацій-
них проектів, яка підтримує співпрацю малих 
фірм з державними та приватними науково-до-
слідними установами.

У Італії Фонд технологічних нововведень має 
право надавати пільгові кредити терміном на 
15 років, при цьому 80% суми видається в ході 
реалізації програми та 20% – на стадії її завер-
шення.

У Франції діють тимчасові звільнення від спла-
ти податку на прибуток або часткове його знижен-
ня («податкові канікули»), які розповсюджуються 
на знову створені малі або середні фірми (в тому 
числі науково-дослідні) зі зниженням на перші 
5 років їх діяльності на 50% податку на прибуток, 
який вони сплачують.

У Великобританії для малих підприємств по-
даткові пільги дозволяють знижувати оподатко-
вуваний дохід на 20% у випадку, якщо переви-
щений попередній максимальний рівень витрат 
на НДДКР, або зменшувати податкові виплати на 
6% від величини витрат на дослідження та роз-
робки, але в цьому випадку зменшення на має 
бути більше 15% від податкових зобов’язань фір-
ми. Витрати, які фірми несуть при сплаті дослід-
ним установам в зв’язку з науково-технологічним 
розвитком, також можуть бути вирахувані з опо-
датковуваного прибутку.

В Японії серед заходів держави із забезпечен-
ня НТП, активізації наукомістких «високих» 
технологій значне місце займають програми регі-
онального розвитку. Одна з них – програма «Тех-
нополіс», направлена на створення науково-ви-
робничих містечок, в яких забезпечені сприятливі 
умови для обмеженого злиття науково-дослідної 
діяльності з наукомісткими виробництвом.

«Зацікавленість» з боку корпорацій та держави 
у розвитку малого інноваційного бізнесу призвела 
до масового виникнення малих бізнес-структур 
у розвинутих країнах світу: загальна кількість 
структур малого бізнесу (в тому числі інновацій-
ного) в США складає 19,3 тис., Японії – 6,45 тис., 

Великобританії – 2,63 тис., Німеччині – 2,29 тис., 
Франції – 1,98 тис. В цій сфері зайнято: в Японії 
39,5 млн чол., США – 70,2 млн чол., Великобри-
танія – 13,6 млн чол., Німеччині – 18,5 млн чол., 
Франції – 15,2 млн чол. В Японії у сфері малого 
бізнесу (в тому числі інноваційного) виробляється 
52-55% ВВП, в США – 50-52%, Великобританії – 
50-53%, Німеччині – 50-52%, Франції – 55-62% 
ВВП [5, с. 53].

Одним з основних напрямків розвитку мало-
го інноваційного бізнесу у розвинутих країнах є 
створення особливої інноваційної культури насе-
лення, що націлено на підвищення обізнаності та 
готовності до розробки та впровадження іннова-
цій не тільки в економіку, але й у суспільне жит-
тя. Розвитку інноваційної культури приділяється 
все більше уваги зі сторони держави, політичних 
партій, профспілок, промислових компаній. Осно-
вний акцент при цьому робиться на сферу освіти 
та інтеграцію різноманітних учасників інновацій-
ного процесу, та особливо малого інноваційного 
бізнесу.

Висновки з даного дослідження та перспекти-
ви подальшого розвитку в цьому напрямі. Під-
сумовуючи досвід малого інноваційного бізнесу в 
економіці високо розвинутих країн, для України 
можна зробити ряд висновків:

-	питома  вага малих підприємств в об’ємі ВВП 
має бути 60%;

-	тре ба приділяти велике значення створенню 
та розвитку малого бізнесу у сфері інновацій;

-	нео бхідно посилити роль малого бізнесу у ін-
новаційних процесах при його об’єднанні з вели-
кими фірмами та з науковими установами, де він 
виступає структурним підрозділом;

-	нео бхідно знайти застосування методам дер-
жавної підтримки, які використовуються у роз-
винутих країнах: реалізація масштабних програм 
партнерства малого інноваційного бізнесу з вели-
ким бізнесом, з державними структурами, фінан-
сування НДДКР, передача технологій, коопера-
ція, забезпечення пільгами (податкові, кредитні, 
відшкодування певних витрат), створення інно-
ваційної інфраструктури (технопарки, венчурні 
фонди, бізнес-інкубатори).

Зважаючи на важливість державної участі в за-
родженні та ефективному функціонуванні малого 
інноваційного бізнесу, перспективні дослідження 
в даному напрямку необхідно зосередити на сис-
тематизації стратегічних та оперативних інстру-
ментів державної підтримки цього виду підпри-
ємництва.
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Постановка проблеми. З огляду на глобальні 
виклики, перед Україною постало завдання мо-
дернізації виробництва, освоєння нових ринків 
збуту вітчизняної продукції та наукової інтеграції 
у світову інноваційну систему. Виклики дикту-
ють необхідність випереджального розвитку бага-
тьох напрямів української науки навіть у ситуації 
хронічного недофінансування наукових розробок, 
низької інноваційної активності підприємств та 
відсутності попиту на інноваційну продукцію на 
внутрішньому ринку.

Аналіз останніх досліджень і публікацій. Про-
блеми інноваційного розвитку досліджували такі 
закордонні вчені як Н.  Бердсол, Дж.  Гелбрейт, 
П. Кругман , М.  Портер, С. Роу зфілд, Дж.  Сті-
гліц, Й.  Шумпетер, а також вітчизняні фахів-
ці В. Александрова, А.  Гальчинський, В.  Геєць, 
М. Долішній, В. Іноземцев, Д. Лук’яненко, С. Пи-
рожков, Л. Федулова, А. Чухно. Однак низка пи-
тань стосовно удосконалення та активізації інно-
ваційної діяльності в Україні наразі залишається 
невирішеною.

Виділення невирішених раніше частин за-
гальної проблеми. З року в рік спостерігається 
негативна тенденція недостатнього фінансування 

української науки з боку держави та відсутність 
заходів стимулювання інноваційної діяльності. 
Участь українських науковців у міжнародних 
проектах забезпечуватиме додаткове фінансуван-
ня науково-дослідних робіт, доступ до сучасного 
технічного обладнання та міжнародних баз даних, 
рекламу нових технологій чи готової продукції, 
надаватиме можливість реалізації творчого потен-
ціалу фахівців.

Мета статті. Головною метою статті є аналіз 
сучасного потенціалу української науки та визна-
чення можливостей розбудови економіки знань 
завдяки розвитку перспективних напрямів інно-
ваційної діяльності в Україні.

Виклад основного матеріалу. Динамічний роз-
виток глобальних відносин визначає місце держав 
у світовій ієрархії та детермінує розвиток інно-
ваційно спрямованих економік у міжнародному 
форматі. Конкурентоздатна економіка кожної дер-
жави, основою якої є інноваційна складова, менш 
вразлива до впливу зовнішніх чинників, про що 
переконливо свідчить перебіг останньої фінансової 
кризи. Серед найбільш небезпечних глобальних 
викликів для України – дефіцит природних ре-
сурсів та відсутність ринкових ніш для продукції 


